&H Akademie

Die CDH Akademie

Kompetenz fur vertriebliche Weiterbildung

cdh-mitte.de

Veranstaltungsort und Kontakt fiir Riickfragen:
CDH Mitte

Stresemannallee 35-37

60596 Frankfurt am Main

T +49(0) 6963 0091-13

- Keine lange Parkplatzsuche - Parken direkt im Hof der Geschaftsstelle
« Beste Anbindung durch offentliche Verkehrsmittel

Profitieren Sie von diesen Vorteilen

- Fokus auf Praxistransfer

* Insidertipps aus erster Hand

« individuell passende Losungsansédtze
- ,Trainer” on the job

- zertifizierter Bildungserfolg

Unser Qualitatsversprechen:
Unser Seminar-Partner NAOS ist gepruft und zertifiziert durch
die ,Weiterbildung Hessen e. V.".
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AIDH Akademie

Sie mochten lhr Vertriebswissen auf den neuesten ] i ]
Stand bringen, Ihre persénlichen Kompetenzen Unser Fokus ||egt auf Weiterbi |dUﬂg
weiterentwickeln und in Sachen Digitalisierung
am Ball bleiben?

Dann sind unsere Qualitdtsseminare genau das
Richtige fiir Sie! Wir vermitteln Fachwissen praxisorientiert, verstandlich,

umsetzbar in:

Ob selbststandiger B2B-Handelsvertreter, Vertriebsmitar-

beiter oder Existenzgrinder - Mit den Seminaren der CDH . .
Akademie erweitern Sie Ihre Kompetenzen und meistern * Zertifikatslehrgangen
Herausforderungen effizient und erfolgreich.  Prdsenz-Seminaren

» Webinaren und Online-Seminaren

Wir unterstltzen Sie mit einem fur Sie passgenauen .
Passg - Blended-Learning

Seminarangebot. Im Fokus stehen dabei die Besonder- .
heiten des B2B-Vertriebs aus dem Blickwinkel von * Inhouse-Seminaren
Vertriebsunternehmen und Industrievertretungen.

Die CDH Akademie -
Erfolg durch praxisorientierte
Vertriebsseminare

Fit fUr die Praxis durch erfahrene Trainerinnen und Trainer — Themenauswahl:

- Zertifikatslehrgénge , Digital Sales Manager” und  Achtung, roter Kunde! Steigern Sie lhren Verkaufs-
.Sales Manager" erfolg durch das DISG©-Farbmodell der Persénlich-
keitsmuster

« Unterschatzte Auftragskiller: Mehr Auftrage durch

professionelle und nutzenorientierte B2B-Angebote - Erfolgreiches Auftreten in der Online-Prasenz
- Die Kunst vom Kunden gefunden zu werden! - Resilienz-Training: Meistern Sie gestarkt die
Vertriebs- und Marketing-Tipps im B2B-Vertrieb Herausforderungen des Geschéftslebens




