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Digital for Runaways — Vertrieb neu
denken

Die Vertriebswelt verandert sich schneller als je zuvor. Kinstliche Intelligenz, LinkedIn
und andere digitale Tools sind nicht langer nette Extras, sondern entscheidende

Erfolgsfaktoren. Wer diese Moglichkeiten versteht und gezielt einsetzt, kann Prozesse
effizienter gestalten, Kundenkontakte ausbauen und neue Leads schneller gewinnen.

Unsere Webinar-Reihe Digital for Runaways zeigt, wie Vertrieb heute funktioniert.
Wir verbinden praxisnahes Wissen mit konkreten Umsetzungsideen. Dabei geht es
nicht um trockene Theorie, sondern um sofort nutzbare Strategien fur lhren
Vertriebsalltag.

Im ersten Webinar lernen Sie, wie Kl den Vertrieb unterstitzt. Es geht darum, die
Werkzeuge zu verstehen und Schritt flir Schritt in die eigene Arbeit zu integrieren. Sie
erfahren, wie Sie Aufgaben automatisieren, Inhalte erstellen und lhre Effizienz
steigern kénnen. Kl wird so greifbar, dass sie wirklich einen Unterschied macht.

Das zweite Webinar richtet den Blick auf LinkedIn als Vertriebsplattform. Sichtbarkeit,
gezielte Ansprache von potenziellen Kunden und das Vernetzen auf Augenhdhe sind
hier zentrale Themen. Wer LinkedIn clever einsetzt, verwandelt die Plattform in eine
aktive Leadmaschine und steigert die Reichweite seiner eigenen Expertise.

Die Kombination aus digitaler Intelligenz und personlicher Vernetzung eroffnet neue
Perspektiven. Vertriebsprofis, die diese Chancen erkennen, kdnnen schneller
reagieren, strategischer planen und einen klaren Vorsprung gegenuber
Wettbewerbern erzielen.

Unsere Webinar-Reihe wird standig aktualisiert und erweitert. Neue Themen,
vertiefende Seminare und praxisnahe Module sorgen daflir, dass Sie immer am Puls
der digitalen Vertriebsentwicklung bleiben und lhr Wissen kontinuierlich ausbauen
konnen.

Wer heute erfolgreich sein will, muss digital denken und handeln. Mit Digital for
Runaways bekommen Sie die Werkzeuge, das Wissen und die Praxis, um lhren
Vertrieb auf das nachste Level zu heben. Die Zeit, um digital durchzustarten, ist jetzt.
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